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Brief an die Aktionare

Sehr geehrte Aktiondrinnen,
sehr geehrte Aktiondre,

das erste Halbjahr 2009 haben wir sehr erfolgreich abgeschlossen. Wir blicken
nicht nur auf verbesserte Geschaftszahlen, sondern auch auf beachtliche Neu-
projekte und starke Produktinnovationen zurtick. Damit hat die NEXUS AG erneut
ein Ergebnis erzielt, das in den derzeit von Turbulenzen gepragten Markten keine
Selbstverstandlichkeit ist und das gleichzeitig ein starker Ansporn fur uns ist, das
Gesamtjahr ebenfalls erfolgreich zu gestalten.

Der Schwerpunkt des ersten Halbjahres lag im Besonderen auf der Umsetzung unserer
Neuentwicklung NEXUS / KIS und auf einer Vielzahl von Software-Inbetriebnahmen bei
Neukunden im In- und Ausland. Dartiber hinaus haben wir mit der Integration des Health-
care Bereichs der EDS Schweiz unsere Position in der Schweiz weiter verbessert. Nicht nur
aufgrund des Teams sondern auch durch die Technologie, die wir mit erworben haben, sind
wir jetzt in der Lage unsere Kunden in der Schweiz noch besser zu betreuen.

Unsere Kundenprojekte standen jedoch deutlich im Fo- Highlights 1. Halbjahr - 2009
kus in den vergangenen Monaten und haben die Orga- Geschaftsentwicklung
nisationseinheiten stark herausgefordert. Wir haben den

Life-Betrieb unserer Gesamtldsung im Kanton St. Gallen, + Deutliche Umsatz und Ergebnissteigerung

in drei Regionen in Saudi Arabien, in Vaduz und in wei- + Das neue Produkt NEXUS / KIS ist marktreif
teren 6 Hausern in Deutschland realisiert. Dariiber hin- + Zahlreiche Neuprojekte

aus haben wir in der Radiologie und in der Pathologie + Verbesserte Position in der Schweiz durch
eine Vielzahl von Neuprojekten gewonnen, an denen wir Integration der EDS-Healthcare-Gruppe

in den letzten Monaten intensiv gearbeitet haben. Die
Einfihrungen sind alle samt sehr erfolgreich verlaufen;
auch dies ist keine Selbstverstandlichkeit, betrachtet
man die GroBe, Komplexitdt und die regionale Diversi-
fikation der Projekte.

Die Neuentwicklung unserer NEXUS / KIS Lésung stellte den weiteren
Schwerpunkt im laufenden Jahr dar. Bereits im Herbst werden wir die neue
NEXUS / KIS L6sung vorstellen und damit einen wichtigen Schritt in der Pro-
duktentwicklung und in der Vereinheitlichung unserer L6sungen gehen.

Das neue NEXUS / KIS wird dabei nicht nur hinsichtlich Modernitdt und Technologieflihrerschaft MaBstébe setzen, es
wird auch hinsichtlich des Funktionsumfangs wohl eines der umfassendsten Produkte sein, die am Markt verfiigbar
sind. NEXUS / KIS deckt heute nahezu alle klinischen und administrativen Prozesse ab, die in Krankenhausern digital
unterstiitzt werden konnen. Dabei beschranken wir uns nicht auf die Hauptprozesse, wie z.B. chirurgische Dokumentation
oder Logistik, sondern bieten unseren Kunden auf Basis einer einheitlichen Technologieplattform auch die standardisierte
Abbildung von Spezialprozessen, wie z.B. die Abbildung neurologische Rehabilitationsbehandlungen oder die Planung und
Dokumentation von Brachietherapien an. Dieser groBe Funktionsumfang unserer Lésungen, den wir in den letzten Jahren
erreicht haben, bietet uns heute am Markt einen wesentlichen Vorteil und Vorsprung. Es wird in den ndchsten Perioden
maBgeblich darauf ankommen, diesen technologischen Vorsprung auch im Marketing und Vertrieb zu nutzen und die
NEXUS noch deutlicher zu positionieren. Ein Ziel, das wir insbesondere mit unserer Marketingoffensive im Herbst dieses
Jahres erreichen wollen.

Wie stark sich unsere Technologie unabhangig von den MarketingmaBnahmen bereits durchgesetzt hat, zeigen die Ergeb-
nisse des ersten Halbjahres 2009 erneut auf:



Es ist uns gelungen, die ungebrochen positive Entwicklung der letzten 9 Jahre wei-
terzufUhren und sowohl Umsatz als auch Ergebnis stark zu steigern. Der Umsatz
stieg im ersten Halbjahr um rund 22,6% von EUR 15,4 Mio. auf EUR 18,8 Mio. und das
EBTDA verbesserte sich um rund 18% auf EUR 3,5 Mio.

Erneut hat sich der Bereich Healthcare Software sehr iiberzeugend entwickelt, der im Um-
satz um 27,1% von EUR 13,1 Mio. auf EUR 16,7 Mio. angestiegen ist. Das Ergebnis der
Gruppe hat sich im ersten Halbjahr weiter gut entwickelt. Das EBTDA stieg von 3,0 Mio.
EUR auf 3,5 Mio. EUR (+18%). Vor Steuern konnte das Ergebnis sogar um rund 31% auf
TEUR 981 nach TEUR 749 verbessert werden. Der operative Cash Flow ist von TEUR 1.733
im ersten Halbjahr 2008 auf nunmehr TEUR 3.608 sehr stark angestiegen.

Mit diesem starken Halbjahresergebnis bestatigen wir unseren Trend und zeigen, dass wir
auch in einem schwierigen wirtschaftlichen Umfeld unsere Entwicklung fortsetzen konnen.
Wir werden im zweiten Halbjahr beweisen miissen, dass sich unsere gute technologische
Position in weiter steigenden Marktanteilen und damit Umsatzen widerspiegelt. Nur so
werden wir unseren erfolgreichen Geschaftsverlauf dauerhaft fortsetzen konnen.

Das starke erste Halbjahr gibt uns Zuversicht, dass wir den Trend
auch in den nachsten Monaten und Jahren fortsetzen und sogar
noch deutlich beschleunigen kénnen.

Wir haben die Vorraussetzungen dafiir geschaffen und werden von unserem expan-
siven, nach vorne gerichteten Kurs nicht abweichen. Unsere Zielsetzungen fiir die
nachsten Jahre sind ehrgeizig und gehen sogar noch (ber die Kennzahlen der letzten
Jahre hinaus.

Trotz dieser ehrgeizigen Zielsetzung gilt es, im derzeitigen Marktumfeld weiterhin um-
sichtig zu agieren und Wirtschaftlichkeit und Cash Flow intensiv im Auge zu behalten.
Die Risiken und Unsicherheiten im Markt sind erheblich und mégliche Folgen flir NEXUS
oder unsere Wettbewerber sind nicht auszuschlieBen.

Vor diesem Hintergrund werden wir im zweiten Halbjahr agieren und die Zielmarken
,weitere Expansion” und ,hohere Wirtschaftlichkeit* verbinden. Wir sind entschlossen
und wir sind Uberzeugt, dass wir die in uns gesteckten Erwartungen erfiillen und die
bisherige Erfolgsgeschichte fortsetzen konnen.

Herzlichst

Dr. Ingo Behrendt
Vorstandsvorsitzender
NEXUS AG




Healthcare IT-Markt: N=XUs sichert
oroblemlose Softwaremigration

Mit Konzepten zur AltdatenlUbernahme flankiert NEXUS die Moglichkeit von abgekln-
digten Krankenhausinformationssystemen auf das NEXUS / KIS zu migrieren. NEXUS
stellt sich den ehemaligen Kaufern und Anwendern dieser Systeme zur Seite und profi-
tiert von der Erfahrung aus vielen bereits vollzogenen Umstellungsprojekten.

Die Einfiihrung eines neuen Klinikinformationssystems stellt stets eine
organisatorische und technische Herausforderung dar: Wir unterstiitzen
die Kunden bei der reibungslosen und umfassenden Datenmigration
mit einem Team, welches die Besonderheiten des jeweiligen Alt-Sys-
tems kennt. Von zahlreichen Projekten kennt das Datenmigrationsteam

o
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z.B. die Clinicom®-Umgebung und weiB, dass fiir einen erfolgreichen
Systemwechsel weit mehr als die standardméBige Ubernahme der Pa-
tientenfalldaten notig ist.

NEXUS / KIS tibernimmt beispielsweise alle Daten fiir die vormalige Er- E.,._m., _“M_' fie=
stellung von DRG-Rechnungen. Dabei werden mit der Dateniibernah- Sa—

me auch das DRG-Ergebnis mit abgeleiteter DRG-Leistung abgegriffen. DRG-Statistik aus dem Kilinikin-
AuBerdem werden sédmtliche Informationen zu den Versicherungsver- formationssystem von NEXUS. Die
haltnissen, Diagnosen und Prozeduren, Wahlleistungen, Zu- und Ab- Altdaten werden vollstandig integriert.

schlagen eines Patienten in das NEXUS-System geholt.

Das NEXUS Migrationskonzept ist einzigartig und bietet
gleichzeitig die Chance einen Wettbewerbsvorteil zu reali-
sieren.

Entscheidend ist, dass der Kunde bei der Projektterminierung und -steuerung flexibel bleibt und
nicht an Abrechnungsquartale gebunden ist, da die Ident-Nummerierung der bisherigen § 301-
Kommunikation mit den jeweiligen Versicherungstrégern tibernommen wird.

Das krankenhausinterne § 301-Kennzeichen wird im neuen System fortgefiinrt. Dabei werden
samtliche § 301-Kommunikationsinformationen, die zwischen dem Krankenhaus und dem Kos-
tentrdger und umgekehrt kommuniziert wurden, in das NEXUS-System (iberflihrt. Somit ist eine
lickenlose § 301-Kommunikation mit den Kostentrdgern auch fiir historische Ereignisse (z.B.
Fallstorno einer bestehenden Kommunikation/Nachsenden von Nachrichten etc.) moglich. NEXUS
behandelt die Aufnahme und die Rechnung im alten System als einen durchgehenden Abrech-
nungsfall. Ein System-Wechsel ist somit zu jedem Zeitpunkt mdglich.

,Diese Vorgehensweise ist ein Novum bei einem Systemwechsel, welches einem sehr kritischen
Meilenstein die Brisanz nimmt*, erldutert Stefan Born, fiir das Projektmanagement verantwortlicher
Geschéftsfiihrer der NEXUS / CIS GmbH. ,Wir haben Uber einige Migrationsprojekte hindurch sehr
detaillierte Datenmodell-Kenntnisse erlangt, die uns einen reibungslosen und quartalsunabhén-
gigen Wechsel erlauben. Dabei tberflihren wir die Altdaten in NEXUS / KIS, welches mit neuester
technologischer Basis die gewiinschte Investitionssicherheit mitbringt”, flinrt Stefan Born weiter
aus.
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Der Kurs der NEXUS-Aktie stieg im ersten Halbjahr
recht kontinuierlich von 2,07 € auf aktuell ca. 2,72 €.
Immer wieder wurden die Anstiege durch zwischenzeit-
liche Konsolidierungen relativiert, die grundsétzliche
Aufwértstendenz wurde dadurch jedoch nicht gebro-
chen. Vermutlich durch die guten Q1-2009 Ergebnisse
angetrieben, erreichte die NEXUS-Aktie von Mitte Mai
an Uber den Monatswechsel Mai-Juni hinweg ihr bis-
heriges Jahreshoch von 2,80 €, welches nach anfing-
lichen Kursverlusten im Juni und Kursgewinnen im Juli,
Ende Juli erneut erreicht wurde. Der aktuelle Kurs be-
wegt sich zwischen 2,80 € und 3,10 €.

Entscheidungen fur NEXUS 2009

Finanz-
(Stand:

und Veranstaltungskalender 2009
August "09)

Deutsches Eigenkapitalforum, Frankfurt

Quartalsbericht zum 3. Quartal

09. - 11. November

09. November

eHealthcare Kongress, Nottwil (CH)
Weltkongress Perinatal Medizin, Berlin
IFAS Romandie, Lausanne (CH)
KTQ-Forum, Berlin

MEDICA & BeraterDialog, Diisseldorf
DGPPN, Berlin

23. - 24. September
24. - 28. Oktober
28. - 30. Oktober

02. November

18. - 21. November

25. - 28. November

HELIOS Klinikum, Aue

Hessingpark-Clinic, Augsburg

Edith Stein Fachklinik, Bad Bergzabern
Werner-Wicker-Klinik, Bad Wildungen
Krankenhaus St. Marienwdrth, Bad Kreuznach
Radiologische Praxis, Berchtesgadener Land
Klinikum Reinkenheide, Bremerhaven

Alfried Krupp Krankenhaus, Essen

BG Unfallklinik, Frankfurt (Main)

MVZ Zytologie und Molekularbiologie, Frankfurt (Main)
Pathologische Praxis, Friedrichshafen
EuromedClinic, Firth

Kreiskrankenhaus, Gelnhausen
Universitatsklinikum, Halle (Saale)

+ 4+ + + + + + + o+ + o+ 4+

+ + + + + + 4+ + o+ + o+ 4+

Stadtisches Krankenhaus, Kiel
Johannes-Anstalten, Mosbach

St. Franziskus-Hospital, Minster
Stadtisches Krankenhaus, Primasens
DRK Krankenhaus, Rabenstein
Radiologische Praxis, Rotenburg (Fulda)
Klinik Dr. Hancken, Stade

Pathologie, Straubing-Sand
Allgemeines Krankenhaus, Viersen
Dr.-Horst-Schmidt-Kliniken, Wiesbaden
Hospital Virga Jesse, Hasselt (BE)
Clinica Santa Chiara, Locarno (CH)
Kantonsspital Winterthur, Winterthur (CH)
Hospital Rio Hortega, Valladolid (ES)



Zwischenlagebericht
Umsatz: Starkes erstes Halojahr

Der Konzernumsatz der NEXUS Gruppe stieg in den ersten sechs Monaten des Jahres
2009 von TEUR 15.361 auf TEUR 18.829 (+22,6%).

Verantwortlich fiir die gute Umsatzentwicklung )
ist erneut das Segment Healthcare Software Konzernumsatz in TEUR

g , , ©, + 22,6% im Vergleich zum Vorjahr
das den Umsatz im Vergleich zum Vorjahreszeit-

raumum 27,1% von TEUR 13.111 auf TEUR

16.667 gesteigert hat. Im Segment Healthcare 21.000 18.829
6 Service sank der Umsatz um 4,0% von TEUR 18.000 15.361
2.250 auf TEUR 2.162. 15.000 13.239A
12.000
Im Quartalsvergleich zum Vorjahr stieg der 9.000
Umsatz der Gruppe um 17,2% auf TEUR 6.000
9.316 (02-2008: TEUR 7.949). 3,000
0

Eine Entwicklung, die durch ein starkes Auslands-
geschéft, die Integration der MEDOS AG und gute
Wachstumsraten in anderen Produktbereichen
ermdglicht wurde.

2007 2008 2009

Hervorzuheben sind sicherlich unsere gestiegenen Umséatze im Produktbereich
Qualitatsmanagement und im internationalen HIS-Geschaft (Hospital Informati-
on System), Bereiche die auch in Zukunft wesentlich sein werden.

Umsatz nach ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ Highlights 1. Halbjahr - 2009

Konzernumsatz und Ergebnis

Regionen
| | | | |

+ Anstieg des EBTDA von TEUR 3.000 auf TEUR 3.545

Deutschland 9.796 12.099 2886 4.896 6.184 26,3

. + 22,6% Umsatzplus im ersten Halbjahr 2009
Schvieiz i ey 2 242 20l 165 von TEUR 15.361 (1.HJ-2008) auf TEUR 18.829
LB 393 423 %2 138 g 246 + 27,1% Umsatzplus im Bereich Healthcare Software
ltlien o7 ey 516 29 dy 621 von TEUR 13.111 (1.HJ-2008) auf TEUR 16.667
tibriges Europa / USA 381 1136 198,2 2 868 - + 31% Anstieg im Ergebnis vor Steuern von
arabischer Raum 453 860 89,8 453 30 -934 TEUR 749 (1.HJ-2008) auf TEUR 981
e 15.361 18829 226 7949 9316 172 + Barmittelbestand mit 10,1 Mio. € substantiell

+ Stabilisierung im Bereich Healthcare Service
+ 23,5% Wachstum im Inlandsgeschéft im Vgl. zum Vorjahr

Umsatz nach ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘

Sparten
Healthcare Software 13.111 16.667 27,1 6.728 8.278 23,0
Healthcare Service 2.250 2.162 -4,0 1.221 1.038 -15,0

Gesamt 15.361 18.829 22,6 7.949 93ieM 17,2




Zwischenlagebericht
—rgebnis: Vveiter deutlicher Anstieg

Im Berichtszeitraum konnten wir die positiven Ergebnisentwicklungen der letzten Jahre
weiter fortsetzen. Das EBTDA ist um 18% auf rund EUR 3,5 Mio. gestiegen. Das Ergeb-
nis vor Steuern verbesserte sich um 31,0% auf TEUR 981 (1. HJ-2008: TEUR 749).

Auch das Ergebnis EBITDA konnte auf TEUR 3.359
nach TEUR 2.738 um rund 23% verbessert werden.
Dabei ist zu beachten, dass auch in diesem Jahr Einmalef-
fekte und Aufwendungen fiir die Unternehmensin-
tegration in voller Hohe im operativen Ergebnis abgebildet
sind. Das gilt inbesondere flir die Integration der MEDOS AG
und die neu erworbene Healthcare Gruppe der EDS-Schweiz
GmbH. Beides Unternehmen, die im Segment Healthca-
re Software konsolidiert werden.

EBTDA in TEUR
+ 18% im Vergleich zum Vorjahr

Dieses Segment lag mit einem Ergebnis vor Steuern von
TEUR 601 nach TEUR 297 (iber dem Vorjahreswert (102%),
wahrend das Segment Healthcare Service einen Ergebnis-
rickgang auf TEUR 380 verbuchen musste (VJ: TEUR 452).

Der operative Cash Flow, liegt mit TEUR 3.608 rund 108% uber dem Vorjahresni-
veau (1. HJ-2008: TEUR 1.733).

Die Barmittel sind mit 10,1 Mio. € nach wie vor auf hohem Niveau (31.12.2008: 9,5 Mio. €).
Ergebnis vor Steuern in TEUR Die Anzahl der Mitarbeiter erhohte sich zum Stichtag um 41 Mitarbeiter
+ 31,0% im Vergleich zum Vorjahr auf 356. Siehe auch nachstehende Grafik:

Anzahl der Mitarbeiter in der NEXUS Gruppe
jeweils zum 30.06.




Zwischenlagebericht
Untermenmensinformationen und Ausblick

Directors Holdings

Die Directors Holdings von Aufsichtsrat und
Vorstand stellen sich im Vergleich zum Vorjahr

Directors Holdings

am 30.06.2009 wie folgt dar: siehe rechts

Dr. jur. Hans-Joachim Koni 81.099 0
Chancen und Risiken J . i i
- o . Vorjahr: 81.099 Vorjahr: 0
Weiterhin zwmstelhge Wachstulmsrat.en im Prof. Dr. Ulrich Krystek 0 0
Umsatz und Ergebnis - lautet ein Fazit. Den Voriahr: 0 Voriahr: 0
operativen Cash Flow konnten wir verdoppeln orjanr: orjanr:
und unser EBTDA hat die Marke von 3,5 Mio. Dipl.-Betriebsw. (FH) 0 0
€ (iberschritten. Wir setzen unsere Entwick- Wolfgang Dorflinger Vorjahr: 0 Vorjahr: 0
lung ungebremst fort und freuen uns, dass Matthias Gaebler 0 0
unsere Arbeit am Markt gewdrdigt wird und Vorjahr: 0 Vorjahr: 0
sich auch in den positiven Zahlen nieder- . ' '
schigt. Erwin Hauser 0 0
Vorjahr: 0 Vorjahr: 0
Man kann die Frage stellen, ob das Wachs- Prof. Dr. Alexander Pocsay 0 0
tum auf Dauer zu halten ist und ob dieser Vorjahr: 0 Vorjahr: 0
lang anhaltende Aufwartstrend nicht zwangs-
weise einmal zu Ende gehen muss. Wir stel- Dr. Ingo Behrendt (MBA) 112.000 395.000
len uns diese Frage jeden Tag und arbeiten Vorjahr: 82.000  Vorjahr: 325.000
daflir, dass eben dies nicht eintrifft, Wir sind Dipl.-Betriebsw. (FH) Ralf Heilig (MBA) 129.350 60.000
Uberzeugt, dass wir durch gute Produkte und Vorjahr: 129.350 Vorjahr: 60.000
kundenorientierten Service noch sehr lange )
Dipl.-Ing. (FH) Edgar Kuner 264.051 37.000

zu den Gewinnern des Marktes gehdren kon-
g Vorjahr: 264.051  Vorjahr: 37.000

nen und werden.

Zweifelsohne stehen wir im zweiten Halbjahr

noch vor erheblichen neuen Herausforde-

rungen, auf die wir uns zu konzentrieren haben:

Wir miissen die Kundenprojekte erfolgreich bearbeiten und NEXUS weiter als integriertes Unternehmen aufstellen. Wir miissen am
Markt wesentlich starker auftreten und unser Marketing auf unsere Zielgruppen ausrichten. Unser weiterer Erfolg wird maBgeblich
davon abhdngen, ob es uns gelingt, weitere Marktanteile zu gewinnen und Erfolgspotenziale in der Gruppe zu halten.

Ausblick

Wir blicken in einem turbulenten Wirtschaftsumfeld auf ein sich schnell verdnderndes Marktumfeld, das derzeit nur schwer einzu-
schatzen ist. Mehr als sonst sind wir darauf angewiesen, dass wir im eigenen Unternehmen einen standigen und schnellen Anpas-
sungsprozess organisieren miissen, um langfristig erfolgreich zu sein. Die Position der NEXUS ist derzeit sehr stabil und wir sehen
noch weiteres Potenzial, das sowohl kurzfristig als auch auf lange Sicht vielversprechend ist.

Voraussetzung ist natiirlich, dass wir am Markt weitere Projekte gewinnen und erfolgreich umsetzen kénnen. In diesem Sinne
werden wir im Herbst eine Marketingoffensive starten, die hierfir weitere Voraussetzungen schafft. Fiir weiteren Erfolg sind wir gut
aufgestellt: Eine neue, moderne Produktpalette, eine motivierte Mannschaft und eine Entwicklung, die wir mit aller Kraft fortsetzen
wollen.

Vermogenslage
Gegeniiber dem 31.12.2008 haben sich keine wesentlichen Veranderungen der Vermogenslage des Konzerns ergeben.



Zahlen und Fakten Konzem GuV
zum 30.06.2009 und 30.06.2008 (IFRS)

GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG ‘ ‘ ‘ ‘

1. Umsatzerlose 7.949 9.316 15.361 18.829
2. Verdnderung des Bestands an fertigen und unfertigen Leistungen -3 -6 -36 -31
3. Aktivierte Eigenleistungen 905 941 1.851 1.953
4. Sonstige betriebliche Ertrage 254 1.059 590 1.440
5. Materialaufwand 1.327 2.110 2.797 4.239
a) Aufwendungen fir Roh, Hilfs- und Betriebsstoffe 923 1.488 1.996 3.014
b) Aufwendungen fiir bezogene Leistungen 404 622 801 1.225
6. Personalaufwand 4.630 5.364 9.318 10.585
a) Léhne und Gehélter 4.090 4.583 8.093 9.033
b) Sozialaufwendungen 540 781 1.225 1.552
7. Abschreibungen auf immaterielle Vermdgensgegenstande 1.204 1.284 2.288 2.563
des Anlagevermégens und Sachanlagen
8. Sonstige betriebliche Aufwendungen 1.674 2171 2.911 4.004
a) Betriebskosten 435 554 845 1.093
b) Vertriebskosten 505 507 806 881
c) Verwaltungskosten 569 644 1.054 1.168
d) Ubrige Aufwendungen 165 466 206 861
9. Sonstige Steuern 1 2 4 4
270 379 448 796
10. Aufwendungen aus assoziierten Unternehmen - - -
11. Sonstige Zinsen und &hnliche Ertrdge 132 57 367 199
12. Ertrdge aus assoziierten Unternehmen -2 0 1 0

13. Ertrdge aus Abgangsgewinnen anderer Wertpapiere - - -

14. Abschreibungen und Abgangsverluste auf Finanzanlagen
und WP des UV

15. Zinsen und &hnliche Aufwendungen 34 4 66 14
366 432 749 981
16. Steuern vom Einkommen und vom Ertrag 41 43 46 132
325 389 703 849
Davon entfallen auf:
Minderheitenanteile 53 20 74 46
Anteilseigner des Mutterunternehmens 272 369 629 803
Gewogener Durchschnitt der ausgegebenen Aktien (in Tsd.) 13.805 13.805 13.805 13.805

0,02 0,03 0,05 0,06




Zahlen und Fakten Konzembilanz
zum 30.06.2009 und 31.12.2008 (IFRS)

KONZERNBILANZ ZUM 30.06.2009 (IFRS)
AKTIVA

I. Immaterielle Vermégenswerte

1. Konzessionen, gewerbliche Schutzrechte und ahnliche Rechte 525 721
und Werte sowie Lizenzen an solchen Rechten und Werten

2. Geschéfts- oder Firmenwert 11.636 11.762

3. Entwicklungskosten 9.532 9.659

4. Kundenstamm / Technologie 5.203 5.617
Il. Sachanlagen

1. Mietereinbauten 60 19

2. Andere Anlagen, Betriebs- und Geschéaftsausstattung 1.136 1.023
Ill. Finanzanlagen

1. Beteiligung an assoziierten Unternehmen 101 98

2. Sonstige Ausleihungen 112 125
IV. Latente Steuern 3.965 3.786

32.270 32.810

. Vorréte

1. Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 48 0

2. Unfertige Erzeugnisse 103 72

3. Fertige Erzeugnisse und Waren 128 172

4. Geleistete Anzahlungen

Il. Forderungen und sonstige Vermdgenswerte

1. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 9.489 12.422

2. Forderungen gegen assoziierte Unternehmen 6 12

3. Projektauftrdge mit aktivischem Saldo gegeniiber Kunden 875 0

4. Ertragssteueranspriiche 450 307

5. Sonstige Vermdgenswerte 2.414 2.899

IIl. Derivative Finanzinstrumente 129 165
IV. Wertpapiere 5.319 2.654
V. Kassenbestand, Guthaben bei Kreditinstituten 4141 7.413
23.102 26.116

55.372 58.926




Zahlen und Fakten Konzembilanz
zum 30.06.2009 und 31.12.2008 (IFRS)

KONZERNBILANZ ZUM 30.06.2009 (IFRS)
PASSIVA ‘ ‘ ‘
| | |
. Gezeichnetes Kapital 13.805 13.805
II. Kapitalriicklage 39.483 39.510
Ill. Andere Gewinnriicklagen - -
IV. Eigenkapitaldifferenz aus der Wahrungsumrechnung 59 -20
V. Bewertungsriicklage flr Finanzinstrumente -999 -852
VI. Riicklage fir Pensionen -72 -64
VII. Verlustvortrag -9.503 -8.015
VIIl. Jahresiiberschuss 1.488 803
IX. Eigene Anteile -26 -2(
44.235 45.140
Minderheitenanteile 259 305
44.494 45.445
. Pensionsriickstellungen 534 528
II. Latente Steuern 2.112 2.007
2.646 2.535
. Sonstige Riickstellungen 653 1.511
II. Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten 111 246
Ill. Erhaltene Anzahlungen auf Bestellungen 947 557
IV. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 2.431 2.677

V. Verbindlichkeiten gegeniiber assoziierten Unternehmen - -

V1. Steuerverbindlichkeiten 1.016 606
VII. Sonstige Verbindlichkeiten 2477 2.045
VIII. Passive Rechnungsabgrenzung 597 3.304

8.232 10.946

55.372 58.926
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CASH FLOW

Ergebnis vor Ertragssteuern 703 981
Abschreibungen auf immaterielle Vermogenswerte und Sachanlagen 2.288 2.563
Sonstige zahlungsunwirksame Aufwendungen / Ertrége 0 314
Abschreibungen auf das Finanzanlagevermogen 0 0
Gewinn / Verlust aus dem Abgang des Anlagevermégens 0 0
Gewinn / Verlust aus der VerauBerung von Wertpapieren des Umlaufvermdgens 6 136
Zunahme / Abnahme der Vorréte -19 35
Zunahme / Abnahme der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sowie ande- -1.774 -2.219
rer Aktiva, die nicht der Investitions- oder Finanzierungstatigkeit zuzuordnen sind
Zunahme und Abnahme der Riickstellungen -170 651
Zunahme/Abnahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie an- 343 1.504
derer Passiva, die nicht der Investitions- oder Finanzierungstétigkeit zuzuordnen sind
Gezahlte Zinsen -66 14
Erhaltene Zinsen 371 142
Ertragsteuerzahlungen -135 -92
Erhaltene Ertragsteuerzahlungen 186 235
1.733 3.608
Auszahlungen fiir Investitionen in das Sachanlagevermdgen / immaterielle Anlagevermagen -2.506 -3.027
Erwerb von Tochterunternehmen nach Abzug der erworbenen Zahlungsmittel 0 -252
Einzahlungen aus Abgéngen von Wertpapieren 1.050 2.529
Auszahlungen flr Investitionen in Wertpapiere 0 0
-1.456 -750
Kapitalerhéhung durch Ausgabe von Aktienoptionen 0 0
Zufihrung in die Kapitalriicklage durch die Ausgabe von Aktienoptionen 0 0
Auszahlungen in Finanzanlagevermogen 0 0
Einzahlungen fir Aufnahme von Krediten im Rahmen kurzfristiger
Zahlungsdisposition 189 18
-185 135
Zahlungswirksame Verdnderung des Finanzmittelbestands (Summe aus 1 + 2 + 3) 92 2.993
Verédnderung der kumulierten Wahrungskursdifferenzen -11 88
Finanzmittelbestand am Anfang des Geschaftsjahres 2.390 4141
2.471 7.167
Liquide Mittel 2.471 7.413
Jederzeit fallige Bankverbindlichkeiten 0 -246
2.471 7.167




Zahlen und Fakten Konzem-
Cigenkapitalveranderungsrechnung

zum 30.06.2009 und 30.00.2008 (IFR5)

KONZERNEIGEN-
KAPITALVERAN-
DERUNGS-
RECHNUNG

13.805 39.372 10 -383 -89  -10.666 1.163 -26  43.186 320 43.506  6.860
Einstellung des Konzernjahres-
fehlbetrages 2007 in den 1.163 -1.163 0 0
Konzernverlustvortrag
Summe des dlrek.t im Eigenkapital o e o o7 o7
erfassten Ergebnisses
Konzernjahresiiberschuss
629 629 74 703
30.06.2008
0 0 -1 -145 27 1.163 -534 0 502 74 576
Aktienbasierte Vergitung 59 59 59
13.805 39.431 Gl -528 -62 -9.503 629 -26  43.746 394 44140 6.860
13.805 39.483 59 -999 -72 -9.503 1.488 -26  44.235 259  44.494 6.860
Einstellung des Konzernjahres-
iiberschusses 2008 in den 1.488  -1.488 0 0
Konzernverlustvortrag
Summe des dlrek.t im Eigenkapital 79 147 8 R o 24
erfassten Ergebnisses
Konzernjahresiiberschuss
803 803 46 849
30.06.2009
0 0 -79 147 8 1.488 -685 =1 877 46 923
Aktienbasierte Verglitung 27 27 27
13.805 39.510 -20 -8562 -64 -8.015 803 -27  45.140 305 45.445 6.860
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Anhang

Zum Konzern-2wischenabschluss

1. Bilanzierungs- und
Bewertungsmethoden

Der vorliegende Zwischenbericht der NEXUS Gruppe zum 30. Juni
2009 wurde nach den International Financial Reporting Standards
(IFRS), wie sie in der EU anzuwenden sind, aufgestellt. Die Interpreta-
tionen des International Financial Reporting Interpretation Committee
(IFRIC) wurden dabei beachtet.

Im Zwischenabschluss zum 30. Juni 2009 wurden die Vorschriften
des IAS 34 eingehalten. Es handelt sich hierbei um einen verkiirzten
Abschluss, der nicht alle Angaben eines IFRS Konzernabschlusses
enthalt, so dass dieser Abschluss in Verbindung mit dem Anhang des
Konzernabschlusses 2008 zu lesen ist. Es wurden die gleichen Bi-
lanzierungs- und Bewertungsmethoden wie im Konzernabschluss fir
das Geschaftsjahr 2008 angewandt.

Der Bericht ist nicht geprtift.

Der Jahresabschluss 2008 und der Zwischenbericht zum 30.06.2008
konnen auf der Internetseite

http://www.nexus-ag.de
eingesehen werden.
2. Konsolidierungskreis
In den Konzernabschluss einbezogen sind neben der NEXUS AG als
Mutterunternehmen alle operativ titigen in- und auslandischen Toch-
terunternehmen, bei denen die NEXUS AG unmittelbar oder mittelbar

Uber die Mehrheit der Stimmrechte verfiigt.

Drei assoziierte Unternehmen wurden nach der Equity-Methode
bilanziert.

AUFLISTUNG DER KONSOLIDIERTEN UNTERNEHMEN | ’

NEXUS / CIS GmbH, Singen 100,00 100,00
prioknickungaseo ot Wion () 000 ISSRERES
NEXUS / DIS GmbH, Frankfurt am Main 100,00 100,00
NEXUS / HOLL GmbH, Ismaning 100,00 100,00
NEXUS / INOVIT GmbH, Ismaning 91,49 91,49
NEXUS.IT GmbH NORD, Villingen-Schwenningen 100,00 100,00
NEXUS.IT GmbH SUDOST, Singen 50,20 50,20
NEXUS.IT GmbH SUDWEST, Villingen-Schwenningen 100,00 100,00
NEXUS ltalia S.r.l., Bologna (|) 80,00 80,00
NEXUS Medizinsoftware und Systeme AG, Kreuzlingen (CH) 99,98 99,98
NEXUS Schweiz GmbH, Schwerzenbach (CH) 100,00 100,00
G.I.T.S Gesundheitswesen IT-Service GmbH, 49,00 49,00
Flrstenfeldbruck

Medidata GmbH, Berlin 25,00 25,00
Paladium-med GmbH, Berlin 20,00 20,00

VEGA Software GmbH, Aachen

30,00 30,00



3. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
und sonstige Vermdgenswerte

IN TEUR ‘ ‘ ‘ ‘
11.565 - 9.489 - 12.422 -
12 - 6 - 12 -
569 875 - 0
962 1.416 1.067 1.347 1.641 1.258
aus Zinsen noch nicht félliger Wertpapiere 117 - 104 - 36
aus Forderungen im Bereich Umsatzsteuer - - 179 - 29
aus Darlehen an Mitarbeiter und Dritte - 1.416 13 1.137 10 1.078
aus Darlehen an Organschaftstrager - - 48 210 5 180
aus Sonstige 845 - 723 - 1.561

371 - 450 - 307 -

Die sonstigen Vermdgenswerte sind nicht verzinslich und haben in der Regel eine Félligkeit von 30 bis 360 Tagen. Die
Darlehen an Dritte werden mit 3,5% und 5% verzinst und sind in der Regel abgesichert. Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen sind nicht verzinslich und haben in der Regel eine Falligkeit von 30 bis 90 Tagen.

Zum 30.06.2009 waren Forderungen aus Lieferungen und Leistungen in Héhe von TEUR 618 (30.06.2008: TEUR 968)
wertgemindert. Die Entwicklung des Wertberichtigungskontos stellt sich wie folgt dar:

WERTBERICHTIGUNGS- ‘ ‘ ‘

KONTO

Stand 1. Januar 1.035 1.035 1.026
Aufwandswirksame Zuflihrungen 1 465 40
Verbrauch -56 -299 -399
Aufldsung -59 -233 -49

921 968 618




4. Wertpapiere

WERTPAPIERE IN TEUR | | | |

Firmenanleihe 6.373 6.028 3.962 3.655 1.090 1.008
Geldmarktanleihe 2.014 1.717 2.014 1.256 2.014 1.418
Fondsanteile 732 636 719 408 719 228

Wertminderungen waren im Berichtszeitraum und Vorjahr nicht im Periodenergebnis zu erfassen.
Im Eigenkapital wurde eine Bewertungsriicklage fir Finanzinstrumente gebildet, welche die kumulierten Gewinne oder Verluste aus den zur
VerduBerung verfligharen finanziellen Vermdgenswerten abziiglich der darauf entfallenden latenten Steuern ausweist.

5. Kurzfristige Verbindlichkeiten

IN TEUR | | |
- - 111 - 246
613 - 947 - 557
2.312 - 2.431 - 2.677
606 - 1.016 - 606
2.157 - 2.474 - 2.045
aus Verpflichtungen flir Gehaltsverbindlichkeiten 1.614 - 1.857 - 1.423
aus Verbindlichkeiten im Rahmen der sozialen Sicherheit 204 - 418 - 108
Sonstige 339 - 199 - 514

Konditionen der oben aufgefiihrten finanziellen Schulden:

e Die Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten dienen ausschlieBlich der kurzfristigen Zahlungsdisposition. Hierbei féllige Zinsen
werden monatlich beglichen.

e Die Verrechnung von Anzahlungen auf Bestellungen erfolgt durchschnittlich nach 12 Monaten.

e Schulden aus Lieferungen und Leistungen sind nicht verzinslich und haben in der Regel eine Félligkeit von 30 Tagen.



6. Saisonale Einfliisse auf die Geschaftstatigkeit

Im Rahmen der operativen Geschéftstatigkeit der NEXUS Gruppe, ergeben sich saisonale
Effekte aufgrund der Vereinnahmung von Wartungserlosen im ersten Quartal des Geschafts-
jahres (Abgrenzung der Ergebniseinfliisse der entsprechenden Zahlungseingénge erfolgt
iber das Geschéftsjahr) sowie die deutlich hohere Nachfrage und Projektabrechnungen im
vierten Quartal des Geschéftsjahres.

Erklarung geman § 37y Nr. 1 WpHG

Nach bestem Wissen versichern wir, dass geméB den anzuwen-
denden Rechnungslegungsgrundsétzen fir die Zwischenbericht-
erstattung der Konzernzwischenabschluss ein den tatséchlichen
Verhdltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und
Ertragslage des Konzerns vermittelt und im Konzernzwischenlagebe-
richt der Geschéftsverlauf einschlieBlich des Geschaftsergebnisses
und die Lage des Konzerns so dargestellt sind, dass ein den tatsdch-
lichen Verhéltnissen entsprechendes Bild vermittelt wird, sowie die
wesentlichen Chancen und Risiken der voraussichtlichen Entwick-
lung des Konzerns im verbleibenden Geschéftsjahr vermittelt wird.

Villingen-Schwenningen, den 17. August 2009

NEXUS AG

Der Vorstand
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