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Brief an die Aktionare

Sehr geehrte Aktiondrinnen,
sehr geehrte Aktiondre,

das erste Halbjahr 2007 ist sehr zufriedenstellend verlaufen. Das gilt sowohl hin-
sichtlich der Entwicklung des Umsatzes und des Ergebnisses als auch hinsichtlich
des Auftragseingangs, der sich trotz eines hohen Niveaus noch weiter verbessert
hat. Hinzu kommt, dass wir durch die Akquisition der Computer Partner Pasch-
mann GmbH auch in der Erweiterung unseres Produktportfolios einen deutlichen
Schritt vorangekommen sind.

Analog zu unserer Geschaftsplanung lag der Schwerpunkt des ersten Halbjahres auf der
nachhaltigen Entwicklung unseres Geschéaftsbasis. Das heiBt, dass die Realisierung von
Kundenprojekten sowie die konsequente Umsetzung der Entwicklungsstrategien die we-
sentlichen Meilensteine im Jahr 2007 sind.

Wie in den letzten Jahren betreiben wir diese Konzentration sehr konsequent, da wir an
den langfristigen Erfolgspotentialen unseres Unternehmens arbeiten wollen: An der Pro-
duktqualitit und der Kundenzufriedenheit.

Wir haben uns zum Ziel gesetzt, bis 2008 konsequent
auf Innovation und Umsatzausweitung zu setzen und erst
in zweiter Linie auf Ertragsverbesserung. Wir haben die-
se Strategie in den vergangenen Jahren mit groBer Ent-
schlossenheit umgesetzt und unsere Zielmarken zumeist

Highlights 1. Halbjahr - 2007

Geschaftsentwicklung

+ Erneuter Anstieg bei Umsatz und Gewinn

iibertroffen. + Viele Neuvertrage im ersten Halbjahr

+ Steigende Marktanteile in der Schweiz und
Aus diesem Grund ist es umso erfreulicher, dass uns der in Osterreich
Markt in den letzten Monaten ein ausgesprochen posi- + Weitere Neuproduktankiindigungen

tives Feedback auf unsere Unternehmensentwicklung -
in Form von Neuauftrdgen - gegeben hat. Wir fihlen uns
dadurch in unserer Strategie bestatigt und werden sie
weiter konsequent verfolgen.

Der Auftragseingang im 1. Halbjahr stellt gleichzeitig eine ausgesprochen
solide Basis fur unser Geschaft in diesem und in den nachsten Jahren dar.

Wir sehen jedoch auch die Verpflichtung, die sich aus unserer starkeren Marktposition ergibt. Wir sind he-
rausgefordert, unsere Aufgaben in der Produktentwicklung und der Projektrealisierung noch innovativer und
schneller zu realisieren.



Die Kunden schenken der NEXUS AG ihr Vertrauen und erwarten hoch profes-
sionelle und technisch/inhaltlich ausgereifte Losungen zur Optimierung ihrer Kli-
nischen Prozesse. Herausforderungen, an denen wir uns gerne messen lassen.

Von ihrer Bewéltigung wird es auch abh&ngen, ob wir die ehrgeizigen Ziele des laufenden
Jahres erreichen. Trotz der sehr starken Vorgaben aus dem vergangen Jahr wollen wir in
2007 erneut einen Sprung in Umsatz und Ergebnis realisieren. Gleichzeitig sind die Konso-
lidierung der Gruppe und des Produktportfolios wesentliche Ziele des laufenden Jahres.

Wir freuen uns, dass es im ersten Halbjahr gelungen ist, unsere Zielmarken zu erfiillen und
einen deutlichen Beitrag zum Jahresziel zu erwirtschaften.

Wir haben damit die ungebrochen positive Entwicklung der letzten
20 Quartale weiterfiihren kénnen. Der Umsatz des ersten Halb-
jahres stieg um rund 20 % von EUR 11,0 Mio. auf EUR 13,2 Mio.

Erneut hat sich der Bereich Healthcare Software sehr iiberzeugend entwickelt, der
um 21,7% von EUR 9,1 Mio. auf EUR 11,1 Mio. im Umsatz angestiegen ist. Erstmals
wurde auch der Umsatzbeitrag eines Monats aus der erworbenen NEXUS / PASCHMANN
GmbH konsolidiert.

Das Ergebnis der Gruppe hat sich im ersten Halbjahr weiter positiv entwickelt. Das
EBTDA verbesserte sich von 2,3 Mio. EUR auf 2,5 Mio. EUR (+9,5%). Vor Steu-
ern konnte das Ergebnis von TEUR 605 nach TEUR 562 um rund 8% verbessert wer-
den, nach Steuern wurde eine Verbesserung von rund 20% auf TEUR 553 erzielt
(1. Halbjahr 2006: TEUR 460).

Das erneut positive erste Halbjahr 2007 gibt uns Zuversicht, die Ziele des laufenden Jahres
Zu erreichen.

Dabei stehen ganz erhebliche Herauforderungen an: Wir werden in unseren Projekten zu
beweisen haben, dass der Markt uns zu Recht sein Vertrauen schenkt. Vor dem Hintergrund
unserer modernen Produktpalette und unseres hervorragenden Teams sind wir iiberzeugt,
diesen Anforderungen gerecht zu werden.

Herzlichst

. Ingo Behrendt

Vorstandsvorsitzender
NEXUS AG




Neues Mitglied n der NEXUS-Gruppe:
Die NEXUS / PASCHMANN GmioH

Die NEXUS AG Ubernahm zum 04. Juni 2007 - 100% der Anteile der Computer Partner
Paschmann GmbH, Oberhausen. Mit Uber 250 Kunden zéhlt das Unternehmen zu den
MarktfUuhrern fur Pathologie- und Zytologiesysteme im deutschsprachigen Raum.
NEXUS erweitert mit diesem Schritt die Know-How Basis in diesem Bereich und erganzt
damit konsequent inr Produktspektrum innerhalb der medizinischen Spezialldsungen.

Die Pathologie — in Kliniken oft in den Keller abgeschoben — spielt insbeson-
dere in der Tumordiagnostik (aber nicht nur dort) eine zunehmend wichtige
Rolle. Nahezu jede Krebserkrankung wird am Mikroskop eines Pathologen
diagnostiziert und mit entsprechenden Handlungsempfehlungen an den Kli-
niker tibermittelt.

Dabei spielen Zuverlassigkeit in der Labororganisation, die qualifizierte Ta-
tigkeit von Laborantinnen und Laboranten eine ebenso wichtige Rolle wie
die Erfahrung der mikroskopierenden Arztinnen und Arzte. Durch eine maB-
geschneiderte Software werden alle Beteiligten in Ihren Tatigkeitsbereichen
effektiv untersttzt.

Das neu entwickelte Programmpaket NEXUS / PATHO-
LOGIE darf als das modernste Pathologieprogramm im
deutschsprachigen Raum gelten - basierend auf der Er-
fahrung mit 140 Installationen des PAS (Pathologie-An-
wendungs-System) und 80 ZytoMaster-Installationen

‘ aus den letzten 20 Jahren.

F‘? Vom Materialeingang und der elektronischen Registrierung, tber den Zuschnitt mit
; Digitalem Diktat und Foto-/Videodokumentation, der Laborunterstlitzung bis hin zur
effektiven Unterstlitzung des mikroskopierenden Pathologen mit Vorbefundzugriff,
digitalem Diktat und Spracherkennung, der Anbindung gangiger Mikroskopkameras und
der virtuellen Mikroskopie und Telepathologie passt sich NEXUS / PATHOLOGIE dem
institutsindividuellen Workflow an.

Selbstversténdlich werden alle Abrechnungsmethoden unterstiitzt. Dabei nicht zu ver-
gessen ist die enge Integration in den klinischen Ablauf mit Order-Entry-, Befund- und
Leistungsdatentibermittlung ins jeweils verwendete KIS-System.

Uwe Paschmann, GeschaftsfUhrer NEXUS / PASCHMANN GmbH
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Der Kurs der NEXUS-Aktie konsolidierte sich Ende April
und Ende Mai etwas - nach zuvor starken Aufwérts-
bewegungen. Anfang Juli pendelte sich der Kurs auf
einen gewissen Basiswert von ca. 4 € ein. Ingesamt
folgte die NEXUS-Aktie in den ersten sechs Monaten
einem Aufwdrtstrend. Nach einem Kurs von 3,65 €
am 30.03.07 stand der Kurs Ende Juli mit 4,00 € auf
hoherem Niveau. Anfang August bewegt sich der Kurs
auf einem medialen Wert zwischen 3,70 und 3,90 €.

Entscheidungen fur NEXUS 2007

Finanz- und Veranstaltungskalender 2007

(Stand: August "07)

FINANZKALENDER
Deutsches Eigenkapitalforum, Frankfurt

Quartalsbericht zum 3. Quartal

VERANSTALTUNGS- UND
MESSEKALENDER

14. November

22. November

eHealthcare Kongress, Nottwil (CH)
NEXUS AG Kundentag, Heidelberg

31. Dreildndertreffen, Leipzig

7. KTQ-Forum, Berlin

Forensiktage Klinik Nette-Gut, Andernach
MEDICA & BeraterDialog, Disseldorf
DGPPN, Berlin

Dt. Kongress fiir Perinatale Medizin, Berlin

27. September

9. - 10. Oktober
24. - 27. Oktober
05. November

05. November
14.-17. November
21. - 24. November
29.11.-01.12.




Zwischenlagebericht
Gutes erstes Halbjanr 2007

Der Konzernumsatz der NEXUS - Gruppe stieg in den ersten sechs Monaten des Jah-
res 2007 von TEUR 11.041 auf TEUR 13.239 (+19,9 %). Der Umsatzanstieg ist zum einen
auf Konsolidierungseffekte und zum anderen auf die anhaltend starke Nachfrage nach
NEXUS Produkten zurtickzufuhren.

Verantwortlich fiir die gute Umsatzentwicklung ist )
erneut das Segment Healthcare Software, das Konzernumsatz in TEUR

.g ) : ” + 19,9 % im Vergleich zum Vorjahr
den Umsatz im Vergleich zum Vorjahreszeitraum

um 21,7% von TEUR 9.100 auf TEUR 11.071

gesteigert hat. Im Segment Healthcare Service IEE100
stieg der Umsatz um 11,7 % von TEUR 1.941 auf 12.000
TEUR 2.168. 10.000

8.000
Verglichen mit dem zweiten Quartal des Vorjahres 6.000
stieg der Umsatz der Gruppe um 20,4% auf 4.000
TEUR 6.930 (Q2-2006: TEUR 5.754). Erstmals 2,000
wurde der Umsatz der NEXUS / PASCHMANN GmbH 0

flir einen Monat konsolidiert.

Die Auslandsumsatze sind im ersten Halbjahr erneut deutlich gestiegen.

Dies liegt vor allem an der weiteren Steigerung unserer Marktanteile in der Schweiz und in Osterreich. Insgesamt stieg der
Auslandsanteil am Gesamtumsatz von 28% auf 41,7 %. Der Wachstumsimpuls im ersten Halbjahr kam sehr deutlich aus
dem internationalen Geschéft, wahrend der Deutschland-Umsatz weitgehend mit TEUR 7.714 nach 7.945 im Vergleich-
zeitraum des Vorjahres stagnierte (-2,9%).

Umsatz nach ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ Highlights 1. Halbjahr - 2007

Regionen ‘ Konzernumsatz und Ergebnis

+ 19,9 % Umsatzplus im ersten Halbjahr 2007
Deutschland 7.945 7714 29 3.947 4129 4,6 von TEUR 11.041 (1.HJ-2006) auf TEUR 13.239
Schweiz 1.959 4290 119,0 1.227 2.404 95,9 + 21,7 % Umsatzplus im Bereich Healthcare Software
Osterreich 340 507 49,1 166 147 -114 von TEUR 9.100 (1.HJ-2006) auf TEUR 11.071
Italien 65 88 354 25 37 480 + 20,2 % Anstieg im Ergebnis nach Steuern von
iibriges Europa / USA 705 560 -20,6 389 213 -482 TEUR 460 (1.HJ-2006) auf TEUR 553
arabischer Raum o7 80 1963 0 0 + Barmittelbestand aufgrund von Unternehmenskéufen

auf 14,1 Mio. € gesunken
Gesamt 11.041 13239 199 5.754 6930 204 + Trendumkehr im Bereich Healthcare Service fortgefiihrt

+ Sehr starker Auftragseingang im ersten Halbjahr

Umsatz nach ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘

Sparten ‘
Healthcare Software 9.100 11.071 217 4.802 5894 227
Healthcare Service 1.941 2168 11,7 952 1.036 8,8

Gesamt 11.041 13255 19,9 5.754 6.930 204




Zwischenlagebericht
—rgebnisse Im ersten Hallojahr 2007

Im Berichtszeitraum konnte die positive Ergebnisentwicklung der letzten Quartale wei-
ter fortgesetzt werden. Das Konzernergebnis verbesserte sich um 20,2 % auf TEUR
5583 (1. HJ-2006: TEUR 460), das Ergebnis vor Steuern verbesserte sich um 7,7 % auf
TEUR 605 (1. HJ-2006: TEUR 562).

Das EBTDA stieg im ersten Halbjahr 2007 gegentiber dem Vor-
jahreszeitraum um TEUR 218 (Vorjahr TEUR 2.303) auf nunmehr
TEUR 2.521 (+9,5 %). Die positive Entwicklung der Ergebnis-
kennzahlen spiegelt die positive Gesamtentwicklung des Unter-
nehmens wider.

EBTDA in TEUR
+ 9,5 % im Vergleich zum Vorjahr

Dabei ist zu beachten, dass Einmaleffekte und Aufwendungen
flir die Unternehmensintegration in voller Héhe im operativen Er-
gebnis abgebildet sind. Das gilt insbesondere fiir das Segment
Healthcare Software, in welchem die Akquisitionen konsolidiert
werden.

Dieses Segment lag mit einem Ergeb-
nis von TEUR 511 nach TEUR 467 rund
TEUR 44 uber dem Vorjahreswert (+9,4%), wahrend das Segment Healthcare
Service eine deutlichere Ergebnissteigerung von rund TEUR 66 auf TEUR 42
(1. Halbjahr 2006: TEUR -24) erreicht hat.

Der operative Cash Flow liegt mit TEUR 1.428 auf dem Vorjahresniveau (1. HJ-2006: TEUR 1.440), wobei insbesondere der
Anstieg der Forderungen im ersten Halbjahr zu einer Belastung geflihrt hat. Die Barmittel sind vor dem Hintergrund der Auszah-
lungen fiir den Erwerb der Computer Partner Paschmann GmbH und des stark gestiegenen Umlaufvermégens von 17,4 Mio. EUR am
31.12.2006 auf 14,1 Mio. € gesunken. Dieser nach wie vor hohe Barmittelbestand wird sich im laufenden Jahr durch zu erwartende
Einzahlungen aus Projekten voraussichtlich erhohen.

Die Anzahl der Mitarbeiter erhéhte sich zum Stichtag um 32 Mitarbeiter
auf 279. Siehe auch nachstehende Grafik:

Ergebnis nach Steuern in TEUR
+ 20,2 % im Vergleich zum Vorjahr

Anzahl der Mitarbeiter in der NEXUS Gruppe
jeweils zum 30.06.

althcare Service
althcare Software
210
33

177




Zwischenlagebericht
Untermenmensinformationen und Ausblick

Directors Holdings

Die Directors Holdings von Aufsichtsrat und Directors Holdings
Vorstand stellen sich im Vergleich zum Vor-

jahr am 30.06.2007 wie folgt dar:

Dr. jur. Hans-Joachim Konig 81.099 0
Chancen und Risiken Vorjahr: 81.099 Vorjahr: 0

Prof. Dr. Alexander Pocsay 0 0
Starkes Wachstum im Umsatz und Ergebnis: Vorjahr: 0 Vorahr0
Mit diesem Ergebnis konnten wir in den letz-
ten 20 Quartalen unsere Geschéaftsberichte ey EETE L s
erdffnen. Dieses kontinuierliche Wachstum, Vorjahr: 0 Vorjahr: 0
das organisch und stark auch durch Zukéufe Prof. Dr. Ulrich Krystek 0 0
entstanden ist, pragt in den letzten Jahren Vorjahr: 0 Vorjahr: 0
unsere Entwicklung. In einem komplexen Dipl.-Betriebsw. (FH)
Umfeld mit erheblichem Wettbewerbsdruck Wolfgang Dérflinger 0 0
ist das eine uneingeschrénkt erfolgreiche Vorjahr: 0 Vorjahr: 0
Entwicklung. Insbesondere vor dem Hinter- Dr. Dietmar Kubis 0 0
grund der vielen neuen Projekte, die wir in ) .
den letzten Monaten gewonnen haben. Vorjahr: 0 Vorjahr: 0
Wir stehen jetzt vor neuen Herausforde- Dr. Ingo Behrendt (MBA) 82.000 355.000
rungen. Es wird in den ndchsten Monaten Vorjahr: 82.000  Vorjahr: 165.000
darauf ankommen, unsere Projekte qualitativ Dipl.-Betriebsw. (FH) Stefan Burkart 116.147 15.000
hochwertig und termingerecht fertig zu stel- Vorjahr: 116.147 Vorjahr: 0

len. Fir uns stellen die Projekte nicht nur die
unmittelbaren Umsatztrager dar, sondern sie
sind gleichzeitig auch der Beweis unserer
Leistungsfahigkeit und damit Werbertrager
unseres Unternehmens.

Ausblick

Wir blicken auf ein erhebliches Wachstumspotential, das sowohl kurzfristig als auch auf lange Sicht viel versprechend ist.
Es setzt jedoch voraus, dass wir unsere Projekte als Werbebotschaft erfolgreich einsetzen kénnen.

Im verbleibenden Jahr werden wir uns auf diese Themen konzentrieren. Es wird darauf ankommen, nicht nur unsere
Jahresziele zu erreichen, sondern auch die Basis flir das ndchste Jahr zu legen. Die Voraussetzungen sind gut: Starker
Auftragsbestand, gute Technologie und eine motivierte Mannschaft: Unsere bisherige Entwicklung macht uns zuversicht-
lich, dass wir mit diesen Voraussetzungen Erfolg haben werden.

Vermogenslage

Gegeniiber dem 31.12.2006 haben sich keine wesentlichen Veranderungen der Vermogenslage des Konzerns ergeben.



Zahlen und Fakten Konzem GuV
zum 30.06.2007 und 30.00.2000 (IFRS)

GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG ‘ ‘ ‘ ‘

1. Umsatzerlose 5.754 6.930 11.041 13.239
2. Verénderung des Bestands an fertigen und unfertigen Leistungen -41 -192 -44 40
3. Aktivierte Eigenleistungen 861 1.015 1.677 1.872
4. Sonstige betriebliche Ertrage 146 307 374 592
5. Materialaufwand 1.143 1.417 2.425 2.879
a) Aufwendungen fir Roh, Hilfs- und Betriebsstoffe 848 1.165 2.030 2.511
b) Aufwendungen fiir bezogene Leistungen 295 252 395 368
6. Personalaufwand 3.272 4179 6.173 8.023
a) Lohne und Gehalter 2.760 3451 5.191 6.857
b) Sozialaufwendungen 512 604 982 1.166
7. Abschreibungen auf immaterielle Vermogensgegenstande 927 1.010 1.752 2.008
des Anlagevermdgens und Sachanlagen
8. Sonstige betriebliche Aufwendungen 1.308 1.374 2.497 2.608
a) Betriebskosten - 392 - 739
b) Vertriebskosten - 490 = 773
¢) Verwaltungskosten = 446 = 989
d) Ubrige Aufwendungen - 46 - 107
9. Sonstige Steuern 1 2 6 3
10. Aufwendungen aus assoziierten Unternehmen - = =
11. Sonstige Zinsen und ahnliche Ertrage 137 154 370 389

12. Ertrdge aus assoziierten Unternehmen = - =
13. Ertrdge aus Abgangsgewinnen anderer Wertpapiere - - -

14. Abschreibungen und Abgangsverluste auf Finanzanlagen
und WP des UV

15. Zinsen und ahnliche Aufwendungen 2 2 3 4
204 230 562 605
16. Steuern vom Einkommen und vom Ertrag -60 -51 -102 -52
144 179 460 553
Davon entfallen auf:
Minderheitenanteile 19 54 17 7
Anteilseigner des Mutterunternehmens 125 125 443 476
Gewogener Durchschnitt der ausgegebenen Aktien (in Tsd.) 13.720 13.805 13.720 13.777

0,02 0,01 0,02 0,03




Zahlen und Fakten Konzembilanz
zum 30.06.2007 und 31.12.2000 (IFRS)

KONZERNBILANZ ZUM 30.06.2007 (IFRS)
AKTIVA

I. Immaterielle Vermégenswerte

1. Konzessionen, gewerbliche Schutzrechte und &hnliche Rechte 130 206
und Werte sowie Lizenzen an solchen Rechten und Werten

2. Geschéfts- oder Firmenwert 7.749 9.648

3. Entwicklungskosten 8.311 8.555

4. Kundenstamm / Technologie 2.656 2.641
Il. Sachanlagen

1. Mietereinbauten ® 5

2. Andere Anlagen, Betriebs- und Geschaftsausstattung 689 885
Ill. Finanzanlagen

1. Beteiligung an assoziierten Unternehmen 48 45

2. Sonstige Ausleihungen 40 115

3. Wertpapiere des Anlagevermdgens 0 36
IV. Latente Steuern 4.559 4.615

24.187 26.751

. Vorrate

1. Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe 75 75

2. Unfertige Erzeugnisse 195 231

3. Fertige Erzeugnisse und Waren 42 284

4. Geleistete Anzahlungen - 0

Il. Forderungen und sonstige Vermdgenswerte

1. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 7175 8.153

2. Forderungen gegen assoziierte Unternehmen 11 12

3. Sonstige Vermdgenswerte 2.047 3.437

4. Ertragssteueranspriiche 368 332

IIl. Wertpapiere 14.691 12.006
IV. Kassenbestand, Guthaben bei Kreditinstituten 2.755 2.109
27.359 26.639

51.546 53.390




Zahlen und Fakten Konzembilanz
zum 30.06.2007 und 31.12.2000 (IFRS)

KONZERNBILANZ ZUM 30.06.2007 (IFRS)
PASSIVA ‘ ‘ ‘
| | |
. Gezeichnetes Kapital 13.720 13.805
II. Kapitalriicklage 39.131 39.296
Ill. Andere Gewinnriicklagen 1 &
IV. Eigenkapitaldifferenz aus der Wahrungsumrechnung 8 -29
V. Bewertungsriicklage flr Finanzinstrumente -94 -218
VI. Riicklage fir Pensionen -126 -119
VII. Verlustvortrag -11.370 -10.666
VIIl. Jahresiiberschuss 704 476
41.974 42.548
Minderheitenanteile 286 364
42.260 42.912
. Pensionsriickstellungen 595 572
II. Latente Steuern 1.921 2.018
2.516 2.590
I. Steuerrtickstellungen 43 42
II. Sonstige Riickstellungen 715 629
Il Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten 43 138
IV. Erhaltene Anzahlungen auf Bestellungen 187 747
V. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 2.343 1.980
VI. Verbindlichkeiten gegentiber assoziierten Unternehmen 15 17
VII. Sonstige Verbindlichkeiten 3.424 4.335
6.770 7.888

51.546 53.390
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CASH FLOW

Ergebnis vor Ertragssteuern 562 605
Abschreibungen auf immaterielle Vermogenswerte und Sachanlagen 1.752 2.008
Sonstige zahlungsunwirksame Aufwendungen / Ertrége 0 -161
Abschreibungen auf das Finanzanlagevermogen 0 0
Gewinn / Verlust aus dem Abgang des Anlagevermégens 0 0
Gewinn / Verlust aus der VerauBerung von Wertpapieren des Umlaufvermdgens 2 26
Zunahme / Abnahme der Vorréte 189 -277
Zunahme / Abnahme der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sowie ande- -364 -851
rer Aktiva, die nicht der Investitions- oder Finanzierungstatigkeit zuzuordnen sind
Zunahme und Abnahme der Riickstellungen 558 -238
Zunahme/Abnahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie an- -1.378 -34
derer Passiva, die nicht der Investitions- oder Finanzierungstétigkeit zuzuordnen sind
Gezahlte Zinsen =3 -4
Erhaltene Zinsen 237 828
Ertragsteuerzahlungen -115 -146
Erhaltene Ertragsteuerzahlungen 0 177
1.440 1.428
Auszahlungen flir Investitionen in das Sachanlagevermdgen / immaterielle Anlagevermdgen -1.648 -2.303
Einzahlungen aus Abgéngen von Wertpapieren -1.753 0
Erwerb von Tochterunternehmen nach Abzug der erworbenen Zahlungsmittel 0 -1.756
Einzahlungen aus Abgéngen von Wertpapieren 5.379 4.506
Auszahlungen fiir Investitionen in Wertpapiere -4.309 -1.994
-2.331 -1.547
Kapitalernohung durch Ausgabe von Aktienoptionen 0 85
Zufiihrung in die Kapitalriicklage durch die Ausgabe von Aktienoptionen 0 81
Auszahlungen in Finanzanlagevermogen 0 -750
Einzahlungen flir Aufnahme von Krediten im Rahmen kurzfristiger
Zahlungsdisposition 0 &
Auszahlung fiir Tilgung von Krediten -161 0
-161 -490
Zahlungswirksame Veranderung des Finanzmittelbestands (Summe aus 1 + 2 + 3) -1.052 -609
Verédnderung der kumulierten Wahrungskursdifferenzen -9 -37
Konsolidierungsbedingte Anderung des Finanzmittelfonds -577 0
Finanzmittelbestand am Anfang des Geschéftsjahres 3.860 2.755
2.222 2.109
Liquide Mittel 2.383 2.109
Jederzeit fallige Bankverbindlichkeiten -161 0
2.222 2.109




Zahlen und Fakten Konzem-

Cigenkapitalveranderungsrechnung

zum 50.06.200/7 und 30.00.20006 (IFRS)

EIGENKAPITALVER-
ANDERUNGS-

RECHNUNG

13.720 38.886 8 4 -139 -11.632 262  41.110 190  41.300 6.860
Einstellung des Konzernjahres-
fehlbetrages 2005 in den 262 -262 0 0
Konzernverlustvortrag
Summe des dlrek.t im Eigenkapital 9 124 13 130
erfassten Ergebnisses
Konzernjahresiiberschuss
443 443 2 441
30.06.2006
0 0 -9 -124 0 0 443 311 2 309
13.720 38.886 -1 -120 -139  -11.370 443 41.421 188  41.609 6.860
13.720 39.131 8 -94 -126 -11.370 704 41.974 286  42.260 6.860
Einstellung des Konzernjahres-
Uiberschusses 2006 in den 704 -704 0 0
Konzernverlustvortrag
Einstellung in andere Gewinn- » 9
riicklagen
Summe des dlrek‘t im Eigenkapital L o4 5 o o
erfassten Ergebnisses
Konzernjahresiiberschuss
476 476 78 554
30.06.2007
0 0 -37 -124 7 0 476 322 78 400
Ausgabe Aktienoptionen an MA 85 81 166 166
Aktienbasierte Vergiitung 84 84 84
13.805 39.296 -29 -218 -119  -10.666 476 42.548 364 42912 6.860

13
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Anhang

Zum Konzern-2wischenabschluss

1. Bilanzierungs- und
Bewertungsmethoden

Der vorliegende Zwischenbericht der NEXUS - Gruppe zum 30. Juni
2007 wurde nach den International Financial Reporting Standards
(IFRS), wie sie in der EU anzuwenden sind, aufgestellt. Die Interpreta-
tionen des International Financial Reporting Interpretation Committee
(IFRIC) wurden dabei beachtet.

Im Zwischenabschluss zum 30. Juni 2007 wurden die Vorschriften
des IAS 34 eingehalten. Es handelt sich hierbei um einen verkiirzten
Abschluss der nicht alle Angaben eines IFRS Konzernabschlusses
enthalt, so dass dieser Abschluss in Verbindung mit dem Anhang des
Konzernabschlusses 2006 zu lesen ist. Es wurden die gleichen Bi-
lanzierungs- und Bewertungsmethoden wie im Konzernabschluss fir
das Geschaftsjahr 2006 angewandt.

Der Bericht ist nicht geprtift.

Der Jahresabschluss 2006 und der Zwischenbericht zum 30.06.2006
konnen auf der Internetseite

http://www.nexus-ag.de

eingesehen werden.

2. Konsolidierungskreis

In den Konzernabschluss einbezogen sind neben der NEXUS AG als
Mutterunternehmen alle operativ titigen in- und auslandischen Toch-
terunternehmen, bei denen die NEXUS AG unmittelbar oder mittelbar
Uber die Mehrheit der Stimmrechte verfiigt.

Am 04.06.2007 hat die NEXUS AG 100 % der Anteile an der Com-
puter Partner Paschmann GmbH in Oberhausen erworben. Im Kon-
zernabschluss sind Aufwendungen und Ertrdge ab Juni 2007 mit
einem Umsatz von TEUR 228 und einem Ergebnisanteil von TEUR 8
enthalten.

Vier assoziierte Unternehmen wurden nach der Equity-Methode
bilanziert.

AUFLISTUNG DER KONSOLIDIERTEN UNTERNEHMEN | |

NEXUS Digitale Dokumentationssysteme 100,00 100,00
Projektentwicklungsges.mbH, Wien

NEXUS.IT GmbH SUDWEST, Villingen-Schwenningen 100,00 100,00
NEXUS.IT GmbH SUDOST, Villingen-Schwenningen 50,20 50,20
NEXUS.IT GmbH NORD, Villingen-Schwenningen 100,00 100,00
NEXUS Medizinsoftware und Systeme AG, 99,98 99,98
Kreuzlingen

NEXUS Schweiz GmbH, Schwerzenbach 100,00 100,00
NEXUS ltalia S.r.l., Bologna 80,00 80,00
INOVIT Radiology Software GmbH, Ismaning 91,49 91,49
NEXUS / MEDICARE GmbH, Ismaning 100,00 100,00
NEXUS / GMT GmbH, Frankfurt am Main 100,00 100,00
Computer Partner Paschmann GmbH, Oberhausen - 100,00
(ab 01.06.2007)

G.I.T.S Gesundheitswesen IT-Service GmbH, 49,00 49,00
Flrstenfeldbruck

Medidata GmbH, Berlin 25,00 25,00
VEGA Software GmbH, Aachen 30,00 30,00
Medizin Forum AG, Ober-Mdrlen 15,63 15,63



3. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

und sonstige Vermdgenswerte

IN TEUR ‘

5.486 - 7.175 - 8.153 -
6 - 11 - 12 -
544 2.074 602 1.445 1.124 2.313
aus Zinsen noch nicht félliger Wertpapiere 83 228 162
aus Forderungen im Bereich Umsatzsteuer 70 19 84
aus Darlehen an Mitarbeiter und Dritte 2.074 1.445 2313
aus Sonstige 391 227 379
Aktive Rechnungsabgrenzungsposten 247 - 128 499
446 - 368 - 332 -
Die Aktiven Rechnungsabgrenzungsposten, die im Vorjahr als separater Posten in der Bilanz ausgewiesen waren,
haben den Charakter von sonstigen Vermdgenswerten und werden aus diesem Grunde, nunmehr unter dieser Position
ausgewiesen. Der Vorjahresbetrag von TEUR 105 wurde entsprechend umgegliedert.
Die sonstigen Vermdgenswerte sind nicht verzinslich und haben in der Regel eine Féalligkeit 30 bis 360 Tagen. Die
Darlehen an Dritte werden mit 3,5 % und 5 % verzinst und sind in der Regel abgesichert. Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen sind nicht verzinslich und haben in der Regel eine Falligkeit von 30 bis 90 Tage.
Zum 30.06.2007 waren Forderungen aus Lieferungen und Leistungen in Hohe von TEUR 901 (30.06.2006: TEUR 241)
wertgemindert. Die Entwicklung des Wertberichtigungskontos stellt sich wie folgt dar:
WERTBERICHTIGUNGS-
KONTO
Stand 1. Januar 340 340 959
Aufwandswirksame Zuflihrungen 718 8
Verbrauch -99 -99 -10
Auflésung -51
241 959 901
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4. Wertpapiere

WERTPAPIERE IN TEUR | | | ’

Firmenanleihe 5.951 5.675 9.565 9.319 8.481 8.132
Geldmarktanleihe 2.004 1.946 1.000 988 1.000 958
Fondsanteile 7.404 7.421 4.400 4.384 2.930 2.916

Wertminderungen waren im Berichtszeitraum und Vorjahr nicht im Periodenergebnis zu erfassen.
Im Eigenkapital wurde eine Bewertungsriicklage fir Finanzinstrumente gebildet, welche die kumulierten Gewinne oder Verluste aus den zur
VerduBerung verfligharen finanziellen Vermdgenswerten abziiglich der darauf entfallenden latenten Steuern ausweist.

5. Kurzfristige Verbindlichkeiten

IN TEUR | | |

161 - 43 - 138 -

1.011 - 187 - 747 -

1.530 - 2.343 - 1.980 -

21 - 15 - 17 -

2.081 - 3.424 - 4.335 -
aus Verpflichtungen flir Gehaltsverbindlichkeiten 929 - 1.114 - 1.115
aus Verbindlichkeiten im Rahmen der sozialen Sicherheit 81 - 398 - 679
aus Umsatzsteuerzahlungen / Kirchensteuerzahlungen 370 - 658 - 358
Sonstige 701 - 586 - 385
Passive Rechnungsabgrenzungsposten 1.877 - 668 - 1.798

Die Passiven Rechnungsabgrenzungsposten, die im Vorjahr als separater Posten in der Bilanz ausgewiesen waren, haben den Charakter von
sonstigen Verbindlichkeiten und werden aus diesem Grunde, nunmehr unter dieser Position ausgewiesen. Das Vorjahr wurde entsprechend
umgegliedert.

Konditionen der oben aufgefiihrten finanziellen Schulden:

e Die Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten dienen ausschlieBlich der kurzfristigen Zahlungsdisposition. Hierbei féllige Zinsen
werden monatlich beglichen.

e Die Verrechnung von Anzahlungen auf Bestellungen erfolgt durchschnittlich nach 12 Monaten.

e Schulden aus Lieferungen und Leistungen sind nicht verzinslich und haben in der Regel eine Félligkeit von 30 Tagen.



6. Ertragssteuern

Am 6. Juli 2007 hat der Bundesrat das Unternehmenssteuerreformgesetz 2008 verabschie-
det, welches u.a. die Absenkung des Korpersteuersatzes auf 15 % und die Abschaffung der
Abzugsféhigkeit der Gewerbesteuer von der Bemessungsgrundlage flr die Kérperschafts-
steuer vorsieht.

Daraus resultiert in Zukunft eine Gesamtsteuerbelastung der Korperschaften von knapp
29 %. Fur die Berechnung der latenten Steuern im Konzernabschluss sind die latenten
Steueranspriiche und -verbindlichkeiten anhand der Steuersétze zu bewerten, welche flir die
Periode gelten, in der ein Vermdgenswert realisiert oder eine Schuld erfiillt wird.

Da das Unternehmenssteuerreformgesetz 2008 nach dem Stichtag des Halbjahresab-
schlusses verabschiedet worden ist, sind die Steuereffekte der Unternehmenssteuerreform
2008 im Abschluss fiir das dritte Quartal 2007 zu berticksichtigen.

7. Saisonale Einflisse auf die Geschaftstatigkeit

Im Rahmen der operativen Geschaftstatigkeit der NEXUS-Gruppe ergeben sich saisonale
Effekte im Rahmen der Vereinnahmung von Wartungserlésen im ersten Quartal des Ge-
schéftsjahres (Abgrenzung der Ergebniseinfliisse der entsprechenden Zahlungseingénge er-
folgt Uiber das Geschaftsjahr) sowie die deutlich héhere Nachfrage und Projektabrechnungen
im vierten Quartal des Geschéftsjahres.

Erklarung geman § 37y Nr. 1 WpHG

Nach bestem Wissen versichern wir, dass gemdB den anzuwen-
denden Rechnungslegungsgrundsétzen flir die Zwischenbericht-
erstattung der Konzernzwischenabschluss ein den tatséchlichen
Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und
Ertragslage des Konzerns vermittelt und im Konzernzwischenlagebe-
richt der Geschéftsverlauf einschlieBlich des Geschéftsergebnisses
und die Lage des Konzerns so dargestellt sind, dass ein den tatsach-
lichen Verhdltnissen entsprechendes Bild vermittelt wird, sowie die
wesentlichen Chancen und Risiken der voraussichtlichen Entwick-
lung des Konzerns im verbleibenden Geschéftsjahr vermittelt wird.

Villingen-Schwenningen, den 09. August 2007

NEXUS AG

Der Vorstand
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